
Use Online Tools 
To Help Your Hosts 
Add Sales To Their 
Parties



What if you could….

• Increase party sales by easily receiving orders from guests 
who cannot attend but want to place an order

• Contact guests in multiple ways prior to the party through an 
online invitation & mailing monthly flyers

• Simplify managing the guest list, guest responses & orders 
from guests who cannot attend

• Easily obtain outside orders from guests who cannot attend 
the party, while reducing the expense of handing out order 
forms and catalogs 



Now you can with TupperConnect ™ and a paid 
My.Tupperware account. 

TupperConnect ™ helps you:

• Increase Party sales by providing a convenient way 
for guests who cannot attend the party to submit 
online orders with direct shipping

• Send & manage online invitations to all guests

• Monitor party sales

TupperConnect ™ and the Party



Does this replace the existing
Online Party?

•No, online parties remain the same.

•The standard online parties offer a great way 
for a Host & guests to have their entire 
experience online. 



How it works for you
During Host coaching:
• Determine the party date & ask Host 

if they would like to have a 
TupperConnect™ party.

When the Host says yes –
• Sign into My Sales
• Choose Start New Party | Party, &

fill in the Party Setup page as usual. 
• You’ll need the party date, time and 

Host information including the Host’s 
email address.

• Your Host will receive a link and 
instructions to set up an account at 
Tupperware.com so she can invite 
her guests.



How it works for you (continued)

At the bottom of the Party Setup Page:
• Select TupperConnect™ Party Setup
• Select the time & click next



How it works for you (continued)

Once you click next, an email screen will pop up. 
Just enter a personal message & click send.



How it works for Your Host

Your Host then receives an email containing the 
link & instructions needed to set up an account 
at Tupperware.com & finish setting up the 
party.



How it works for your Host 
(continued)

• After the Host sets up 
the account, they’ll 
arrive at the 
TupperConnect™
party summary page.

• This is party central 
for your Host where 
they can invite guests 
and see who is coming 
to the party & read 
their comments.



How it works for Guests

When your Host sends the invitations, guests receive a 
colorful email with a link to the party invitation page.



How it works for Guests (continued)

Guests can post a 
message with 
their RSVP.



How it works for Guests (continued)

• Guests who RSVP “yes” are finished!
• If they cannot attend and RSVP “no,” guests will be 
given the opportunity to place an order online that can 
be applied to the Host’s party. Only one order per 
guest can be applied to a party.

• Guests can change their RSVP at any time—until the 
party is submitted—by following the link in their 
original invitation.



How it works for Guests (continued)

• Shipping charges for online orders placed in a 
TupperConnect™ party are the same as eCommerce
orders.

• Online orders placed in a TupperConnect™ party are 
processed & shipped just like eCommerce orders, and 
should arrive within 9 business days.

• Online orders are allocated to you as a Sales Force 
Member as soon as they are submitted. 

• Sales credit appears right away on your Personal 
Summary & Personal History pages.



Can I see orders placed?

Both you and your Host will 
be able to view orders as they 
are submitted, whether they 
are online or through
My Sales.

Your View

Host View



Submitting the Party

• You submit the party in the usual way
• You’ll see the online sales added to the party sales on 
the Host page of the order once the party sales reach 
the Thank You Gift minimum of $125 US/$150 CAN.



Timing

• Online orders will be accepted within 45 days of the 
initial party setup, or until the time the party is 
submitted through My Sales, whichever comes first.

• Host Credit earned from online orders will expire if the 
party is not submitted within 75 days of the initial 
party setup.



Use Online Tools 
To Help Your 
Organizations Collect 
Orders Online



What if you could….

• Provide a way for your Fundraiser Organizations to collect 
orders online

• Give Fundraiser Organizers the ability to email invitations to 
shop online for their Fundraisers

• Allow Fundraiser Organizers to set up teams of sellers who 
can each monitor their Fundraiser sales

• Easily obtain Fundraiser orders from sellers’ friends & family 
members who live out of town or even out of state 

• Give Fundraiser buyers an easy way to pay with credit cards



Now you can with TupperConnect ™ Fundraisers and a 
paid My.Tupperware account. 

TupperConnect ™ Fundraisers help you:

• Increase Fundraiser sales by providing a convenient 
way for out of town or out of state friends & family 
to contribute online

• Send & manage online invitations

• Monitor Fundraiser sales

TupperConnect ™ Fundraisers



How it works for you
During Organizer Coaching:
• Determine a closing date for the 

Fundraiser, and ask if they want to 
include online sales

When they say yes –
• Login to My Sales
• Choose Start New Party | Fundraiser, 

and fill in the Fundraiser Setup page, 
which is now one step shorter! 

• You’ll need the closing date & 
Organizer information including the 
Organizer’s email address

• Your Organizer will receive a link & 
instructions to setup an account at 
Tupperware.com so they can finish 
setting up their Fundraiser



How it works for you (continued)

At the bottom of the Fundraiser Setup Page, select
TupperConnect™ Fundraiser Setup & click next



How it works for you (continued)

Once you click next, an email screen will pop up. 
Just enter a personal message & click send.



How it works for you (continued)

The email your Organizer 
receives will include the 
link & instructions 
needed to set up an 
account at 
Tupperware.com & finish 
setting up the fundraiser.



How it works for your Organizer 
(continued)

Organizers can choose to set up 
their Fundraiser with sellers or 
teams of sellers (captains.) This 
allows individual sellers—and even 
teams—to track how they’re 
doing.

It’s important to note that once 
this decision is made it cannot be 
changed.

More information will be provided 
on My.Tupperware in the coming 
weeks.



How it works for your Organizer

Once they set up their 
account, they’ll arrive at 
their TupperConnect™
Fundraiser summary page.

This is “Fundraiser central”
for your Organizer where 
they can find the link for 
purchasing through their 
Fundraiser, invite sellers or 
invite captains to create 
teams of sellers.



How it works for Guests

Regardless of how the 
fundraiser is set up,
the Fundraiser guest link 
takes customers to a special 
version of Tupperware.com / 
Tupperware.ca.

These customers are only 
able to view & purchase 
Fundraiser items in this area.



How it works for Guests (continued)

• Shipping charges for online orders placed in a 
TupperConnect™ Fundraiser are the same as 
eCommerce orders.

• Online orders placed in a TupperConnect™ Fundraiser 
are processed & shipped just like eCommerce orders, 
and should arrive within 9 business days.

• Online orders are allocated to you as a Sales Force 
Member as soon as they are submitted. 

• Sales credit appears right away on your Personal 
Summary & Personal History pages.



Can I see orders placed?

Both you and your Organizer 
will be able to view orders as 
they are submitted, whether 
they are online or through 
My Sales.

Your View

Host View



Check detail ‘report’

At the bottom of the Fundraiser Setup Page the 
Fundraiser Profit amount is shown. Click the detail 
button and…



Submitting the Fundraiser

• You submit the Fundraiser order in the usual way
• Online orders will be accepted up until the time when 
the Fundraiser is submitted in My Sales

• Just like today, the Organization keeps their profits 
from sales made through the traditional sales method

• Profit from online sales will be paid directly to the 
Organization from Tupperware

• They’ll receive a check payment once the Fundraiser is 
submitted in My Sales.




